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Allied Group, 93%111cavi estert
ma le assunzioni st fanno in Italia
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E UNA TIPICA MULTINAZIONALE
TASCABILE, PRODUCE RACCORDI
ETUBIPERL OIL&GAS. NATANEL
2000IN QUESTIANNIE VIA VIA
CRESCIUTA ACQUISENDO MOLTE
REALTA DEL SETTORE, ANCHE
BLASONATE. DAL 2012 AD OGGI
NONOSTANTE LA CRISIHA
CREATO 150 NUOVI POSTI

GloriaRiva

Milano

In un’Italia che continua a fare i
conticonaziende cheriducono

il personale, il piano d’'espansione
dellapiacentinaAllied International
Group pare quasi un miraggio, anzi
e l'intera storia aziendale di questa
mediaimpresa che puntaadiventa-
re grande ad avere dell'incredibile,
perchéin tredicianni hadatolavoro
a 910 persone. Tutto ha inizio nel
2000, quando I'allora quarantenne
Valter Alberici, piacentino, di Nib-
biano Valtidone, faceva il manager
alla Raccordi Forgiati. In quell’anno
P'azienda va in crisi, lui si dimette e,
con un socio americano - Marc
Herzstein, tuttora suo partner - fon-
dauna piccolasocieta commerciale
per vendere raccordi e tubi forgiati
destinati al promettente mercato
dell’energia. La neonata si chiama
Allied International ecresceinfretta
grazie aun pianodiacquisizioniche
salvadamortecertaalcuneblasona-
te industrie della raccorderia, setto-
re manifatturiero di punta del pia-
centino, dove dadecennisi concen-
tra la pill importante produzione
italianadi tubiinacciaio inossidabi-
le e di raccordi forgiati. Nel 2003 Al-
berici rileva da una procedura con-
corsuale la Tectubi Raccordi, leader
nel mercato nucleare, che oggi nei
suoi quattro stabilimenti di Poden-
zano, Calendasco e Castel San Gio-

vanni produce 40 mila tonnellate di
raccordi e ha 380 dipendenti. Due
annidopo il manager acquisisce an-
che la Raccordi Forgiati, la sua ex
azienda che si trovava sull’orlo del
fallimento, portandola aunaprodu-
zionedilOmilatonnellateeraggiun-
gendoill0dipendenti. LastessaAl-
lied International, che & il cuore del-
Pintero gruppo, arriva a superare le
20 mila tonnellate di tubature pro-
dotteall’annoeconta 101 lavoratori.
Recentemente il gruppo ha acquisi-
to una quota dell’azienda alessan-
drinaOmpMongiardinoelaquotadi
maggioranza della vicentina Giemi-
nox. «Omp Mongiardino ci ha per-

messo di completare la nostra gam-
madiraccorderia- sottolinea Alberi-
ci-mentre con Gieminox, cherealiz-

za tubi in acciaio inossidabile, pos-
siamo contare sulla materia prima».
Non & tutto. Nel 2008, sempre nel
piacentino, a Castel San Giovanni,
I'imprenditore posa la prima pietra
del sesto impianto industriale, cheil
prossimo anno, quando sara a regi-
me, aumentera del 70% la capacita
produttiva del gruppo. In quest'ulti-
mostabilimentodal2012aoggisono
stateassunte 150 persone. Intotaleil
gruppo, frapostidilavorosalvaguar-
datiecreati, haoggipitidi 700dipen-
denti in Italia. Il resto & frutto di un
processo d’'internazionalizzazione
che ha portato Allied International
Group in tutto il mondo arrivando a
sottoscrivere 1.100 contratti per la
realizzazione di progettidedicati per
1o piu1 (93%) ai mercati esteri.
Sempre nel 2008 Allied ha gettato
le basi di uno stabilimento cinese a
Tianjin con 130 addetti. Qui il grup-
pohaconcentratol’attivitachesioc-
cupadi tubi destinati all’energia nu-
cleare, rispondendo cosi a un’esi-
genzadell' ImperoCeleste, dellavici-
na Coreae del Sud Est asiatico.
Enoneéfinitaqui.llgruppononha

ALLIED INTERNATIONAL GROUP

alcunaintenzione dismetteredicre-
scere pur restando con i piedi ben
saldi in Italia: «Lavorare qui non &
certo semplice, ma nel settore della
raccorderia I'ltalia & uno dei paesi
miglioriin cui continuareainvestire.
A Piacenza, che ha tradizione mani-
fatturiera consolidata, cosi come in
altre aree del Nord Italia, operano
maestranze e dirigenti altamente
qualificati e competenti, capaci di
fornire quel prodotto di altissima
qualita che esigono i nostri clienti,
chesonoipiliaccreditatiestrattoridi
gas e petrolio. Riusciamo a crescere
anchein tempi di crisi perché abbia-
mo costi competitivi, time to market
esoprattuttolivelliqualitativi altissi-
mi», Infatti tubi e raccordi prodottia
Piacenza vengono utilizzati special-
mente per '0il&Gas, ma anche per
condotte sottomarine, impianti pe-
trolchimici, centrali termiche e nu-
cleari. Tutti settori che necessitano
livelli di sicurezza altissimi. )
«Ovviamente la prossimita di un
indotto di riferimento e un ottimo
prodotto non bastano, bisogna an-
che saper commerciare adeguata-
mente con I'estero poiché esportia-
mo la quasi totalita della nostra pro-
duzione, e questo abbiamo impara-
to afarlo fin da subito, attraverso un
serrato processo di internazionaliz-
zazione e fornendo al cliente una
gamma di prodotto completa». Nel
segmento Oil&Gas il gruppo & prati-
camente ovunque, e anche nel nu-
cleare, nonostante la flessione di
questo segmento di mercato, espor-

ta in Finlandia, Francia e nella gran
parte dei paesid'Oriente.

Per arrivare a risultati tanto eccel-
lenti in tempi cosi serrati ¢’ un se-
greto che Alberici ci svela: «Ai miei
piu stretti collaboratori lo ripeto in
continuazione: prima di tutto serve
passione, altrimentinonsivadanes-
suna parte».
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Qui a lato, un metanodotto. La
Allied realizza componenti per le
infrastrutture dell'Oll&Gas

- i A
Qui sopra,
Valter
Alberici,
ad di Allied
International
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